TRANSYLVANIA
ANGELS

powered by WHALES ARENA

Informatii care stau la baza unui plan de business care sa te ajute cat mai mult la
personalizarea afacerii tale cu branduri preaprobate de WHALES ARENA.

Este obligatoriu sa ne raspunzi la urmatoarele 12 intrebari:

. De ce vrei sa faci business in general?

. De ce vrei sa faci acest tip de business?

. Cu ce esti diferit de alti antreprenori?

. Care sunt asemanarile tale cu alti antreprenori?

. De ce sa te alegem pe tine?

. De ce sa alegem businessul propus de tine?

. Ce faci daca nu 1iti alegem la finantare proiectul propus?

. Ce faci daca dai faliment sau afacerea ta ,,nu merge ©” ?

. Care sunt 3 valori/principii dupa care te ghidezi in viata?

10. Care sunt lururile pentru care nu esti dispus sa negociezi si de care sa tinem cont?
12. Care sunt defectele tale si ce esti dispus sa faci in acest sens (ce garantii oferi)?
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Pe o scara de la 1 1la 9 in care, 1 reprezintd foarte inteligent si 9 reprezinta foarte harnic,
trebuie sa iti acorzi o nota. Rezultatul tau este: ................. (0 si 10 nu exista)

Deasemenea iti recomandam sa complectezi un formular (pagina 2) pentru a sti ce tip de
persoana sta in spatele antreprenorului.

La complectarea chestionarului tncearca sa raspunzi avand in minte un anumit mediu ( locul
de munca, in business-ul tau, cu prietenii, acasa in familie etc.).

Completarea chestionarului se face astfel:

Cuvantului care ti se potriveste cel mai bine acorda-i 4 puncte, iar celui care ti se potriveste
cel mai putin (spre deloc) acorda-i 1 punct.

De asemenea acorda 3 puncte respectiv 2 puncte cuvintelor intermediare care ti se potrivesc,
astfel: 3 puncte celui caruia ti se potriveste mai mult si este apropiat de primul caruia i-ai
acordat 4 puncte deja si acorda 2 puncte acelui cuvant (sau grup de cuvinte) cu care te
identifici mai putin, dar nu de loc precum cuvantului caruia i-ai acordat 1 punct.
Complectand chestionarul la sfarsit te poti verifica daca I-ai complectat corect, adunand
punctele. Daca nu iti ies la calcule 100 de puncte, inseamna ca ceva nu ai facut bine si te
rugam (daca doresti) sa reiei chestionarul. Fiecare cadran trebuie sa aibe toate cele 4 litere
(1,2,3,4), nu poti acorda acceeasi cifra, spre exemplu cifra 4, la doua caracteristici din
acelasi cadran.



PRECIS DISCIPLINAT
SIGUR DE SINE ORIENTAT PE REZULTATE
ARMONIOS STABIL
OPTIMIST ENTUZIAST
GANDITOR REZERVAT
TINDRAZNET IMPULSIV
ASCULTATOR SPRIJINITOR
PRIETENOS POZITIV
CONTROLAT CRITIC
DECISIV ORIENTAT PE OBIECTIVE
RABDATOR DE INCREDERE
SPONTAN CREATIV
PRUDENT STRUCTURAT
HOTARAT NEINFRICAT
COOPERANT MODEST
INSPIRAT SOCIABIL
ANALITIC PLANIFICATOR
PUTERNIC PERSEVERENT
INCREZATOR CONCILIATOR
POPULAR CONVINGATOR

*pe pagina urmatoare (pag 3) vei gasi un model de
exemplu si de rezultat al tau, unde poti sa adaugi
punctele adunate la fiecare litera si sa iti dea un total
de 100 (asa vei stii cal-ai complectat corespunzator).



EXEMPLU REZULTAT

A — punctaj 23 A — punctaj

B — punctaj 15 B — punctaj

C— punctaj 35 C— punctaj

D — punctaj 27 D — punctaj

TOTAL 100 TOTAL 100

Pentru a avea o viziune mai clara asupra aspectelor din acest program, vom prezenta o
variantd generald dupa care sa te ghidezi dacd ne expui un business mai complex. Daca
afacerea propusa de tine nu e atat de complexa, poti Sa ti cont doar partial de cele expuse de
noi Tncontinuare. Acest document este doar informativ si tine loc de ghid orientativ n ceea
ce priveste relatiile viitoare dintre noi. Daca nu stii sa iti intocmesti un plan de afaceri si nici
nu stii ce ,,chineza” expunem pe parcursul infodocumentului, poti apela si la consultanti,
Tnsa sa stii ca interviul pe ZOOM 1l vei sustine tu.
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L. Managementul proiectului

l.1. Coordonarea activitatilor proiectului

.2. Semnarea contractului de finantare/grant

|.3. Primirea ofertelor

|.4. Evaluarea ofertelor

|.5. Semnarea contractului cu furnizorul selectat

.6. Pregatirea aplicatiei in program/corespondenta

!. Achizitionarea echipamentelor/ utilajelor/ instalatiilor

».1. Realizarea viramentului bancar

».2. Receptionarea echipamentelor (si montajul, dupa caz)




8. Cost

.1. Crearea anunturilor legate de posturile libere

.2. Programarea si sustinerea interviurilor

.3. Alegerea angajatilor

.4 Semnarea contractelor individuale de munca

.5. Asigurarea tuturor elementelor necesare de lucru

l. Instruirea angajatilor cu privire la activitatea desfasurata

b. Implementarea produsului/procesului de baza + a celui inovativ

b.1. Crearea sedintelor cu privire la activitatile desfasurate

b.2. Stabilirea responsabililor de procese de productie

b.4. Prezentarea responsabilitatilor pentru fiecare angajat

. Extinderea portofoliului de servicii si produse

.1. Realizarea de noi studii de piata ale produselor/serviciilor concurentei

.2. Realizarea de noi studii de piata privind cererea clientilor

.3. Identificarea diferentelor si corelarea cu nevoile clientilor

.4. Crearea variantelor de noi produse/servicii

.5. Promovarea produselor/serviciilor noi

[. Decontarea finala a cheltuielilor

[.1. Pregatirea dosarului de decont

[.2. Depunerea dosarului de decont




Benficiari eligibili:

Persoane juridice, I, PFA, SRL, SRL-D (recomandat) ONG-uri care desfasoara activitati
economice, fundatii sau grupuri informale de minim 3 persoane.

Poate beneficia de finantare orice administrator/cetatean indiferent de nationalitate, atata
timp cat cunoaste limba romana la nivel avansat si 1si are domicilul in U.E.

Se accepta deasemenea si aplicatii ale romanilor din diaspora, pentru a dezvolta afaceri in
afara Romaniei.

Moduri de finantare:

Alocarea de granturi de minim 10.000 de euro si maxim 500.000 Euro.

Finantarea se va acorda pe baza unui plan de afaceri si interviuri online (probabil unele si
fizice).

Asociere Tn vederea dezvoltarii afacerilor conexe, parteneriate de afaceri sau orice forme
asociative cu scopul obtinerii de crestere a cifrei de afaceri in fiecare an si realizarii de
profituri Tn timp.

Cofinatarea nu este obligatorie, Tnsa banii de infiintare a societatii, deplasari, autorizatil,
sediu social etc va trebui sa fie asigurate de beneficiar.

Se finanteaza proiecte in orice domeniu de activitate: Productie, servicii, comert, comert
electronic, IT, transport, industrii creative. Nu exista o lista de coduri CAEN predefinita.

Date si documente necesare in vederea obtinerii de finantare:

Acte identitate administrator/beneficiar.

Documentele entitatii juridice.

Prezentarea istoricului financiar al solicitantului daca este cazul (+documente financiar
contabile).

CV-uri Tn cazul in care aplicantul nu este Tnca administrator sau/si a tuturor membri grupului
de proiect.

Cazier fiscal sau/si judiciar (judiciar doar pentru infractiuni economice).

Semnatura electronica obligatoriu.

Date de contact.

Posibile recomandari din colaborari anterioare.

Un plan de afaceri si 0 prezentare succinta a scenariilor de marketing, vanzari si proiectii
financiare.

Exemple de cheltuieli eligibile:

Echipamente tehnologice in vederea dezvoltarii activitatii economice propuse.
Echipemente IT&C, retelistica, soft-uri.
Stocuri de marfa.
Chirie depozit marfa.
Mijloace de transport, autoturisme, atv-uri, biciclete, trotinete etc.
Angajati (maxim 6 luni).
*aportul de asseturi din partea beneficiarului poate constitui avantaj in funcrie de proiect
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Conditii post finantare:

Semnarea unui contract de finantare intre Finantator si Beneficiar.

Contractul va fi personalizat si negociat in functie de ideea proiectului.

Achizitia de echipamente se va face de catre Finantator insa in unele cazuri (in functie de
proiect) si de Beneficiar doar prin acordul scris al Finantatorului.

Activele vor fi achizitionate de regula in properietatea finantatorului, cu drept de folosinta
stabilite Tn contract cu Beneficiarul insa nu este o reguli prestabilita deoarece planurile de
afacere sunt diferite. Termenii, conditiile, garantiile, precum si costurile de mentenanta vor fi
stabilite de comun acord intre parti, iar ele vor fi stipulate in contractul de finanantare.
Contractele se vor supune Codului civil (legea partilor) cu precadere prevederilor art 1203,
art.2280 si art. 1173 alin.2 cu privire la gestionarea bugetului, iar acordarea de finantare,
aprobare, plati si achizitii se vor face doar cu acordul si verificarea de catre finantator.

Unele contracte pot avea clauza de NDA.

Fiecare achizitie va fi urmata de documente justificative, oferta de pret comparativa dupa caz
(daca nu cu explicatii din partea aplicantului) si cu 0 granantie de minim 12 luni a
echipamentelor.

Prezentarea documentelor bancare cu detinerea cofinanatarii unde e cazul.

Cofinatarea poate fi in bani, asseturi, servicii, muca administrativa, scutiri de cheltuieli sau
acoperirea unor costuri.

Cum se poate colabora?

Cagtigatorul unui grant de finatare n baza unui plan de afaceri, evaluat de catre o comisie
stabilita de catre Finanatator.

Asocierea Tn parti sociale/actiuni pentru dezvoltarea unui concept de afacere, bazat pe brand.
Colaborare pe baza de procent din venituri;

Administrarea unui segment de piata din varietatea de produse si servicii cu marca/marcile.
Parteneriate locale (orase, municipii, judete, regiune) exclusiv pe un anumit produs/serviciu.
Apel sau concurs de idei cu privire la imbuinatatirea unui proiect in derulare.

Evaluarea proiectului:

Evaluarea proiectului se face de catre o comisie desemntata de catre finantator (WHALES
ARENA).

Etapele evaluarii:

Verificarea documentelor de inscriere.

Evaluarea susteanbilitatii planului de afaceri propus si a scenariilor de marketing, de vanzari
t1 proiectii financiare propuse.

Trimiterea de clarificari catre aplicant (daca primesti mail de la noi cu necesitatea unor
clarificari, inseamna ca ¢ bine © ).

Validarea interna a proiectului.



Realizarea de interviuri de verificare, online sau la o locatie specificata de catre finantator
(de regula in Bucuresti Hotel Phoenicia Apartments Baneasa, din Piata Aviatiei - daca va fi
cazul).

Trasmiterea raspunsului de catre comisie, castigatorului.

Monitorizare ulterioara /ani, conform proiect.

Elemente necesare pe care Aplicantul sa le cuprinda in planul de business...

1. Date generale si date de identiificare ale administratorului.



5. Necesarul de echipamente pentru productie/prestarea de servicii:

6. Planul de Marketing.
(avatarul de client, profilul clientului ideal etc- urmeaza aspecte din ghid)
-cine e clientul tau?... unde il gasesc in numar cat mai mare?... de ce sa cumpere
de la tine si nu de la altii cu alte branduri?... cand il gasesc cu bani la el (dupa
data de 10 a fiecarei luni, saptamanal primeste bani ca e liber profesionist etc), cum
ma promovez?!

7. Planul de vanzari
(planificarea vinzarilor, funnel-uri de vanzari,etc- urmeaza aspecte din ghid)

8. Organigrama pe roluri (etapizat)
(cum va arata afacerea ta dupa 6 luni, dupa 18 lun,i dupa 36 luni etc)

9. Proiectiile financiare:

e Proiectia bilantului simplificat (model complex) Pe baza proiectiei contului de profit si pierdere:

Total Total Total
An1l An 2 An 3

Nr. Crt. Categoria UM




‘

Nr. Crt.

‘

Produs Cantitate/trimestru Cantitate/an

10*- De ce vrei sa faci acest business ?
11* - Ce se intampla daca nu vei fi acceptat la finantare ?
12* - Ce se intimpla daca business-ul nu functioneaza conform estiméarilor?
o Daca modelul tau de business este unul extrem de simplu (print de tricouri /
cani / pixuri etc ) va trebui totusi sa atingi toate punctele prezentate chiar daca

echipamentele vor fi doar cateva (aparat de imprimat/laptop/stoc de marfa 5
marimi , 5 culori, 100 din fiecare, website etc)



