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CUPRINS

Descrierea afacerii

Definirea pietel

Necesar (echipamente si angajati)
Strategia de marketing si vanzari
Furnizori de materii prime
Proiectii financiare

Organigrama manageriala




PREZENTARE PERSONALA

e Date de identificare aplicant sau/si societate
comerciala. Cazier fiscal sau/si judiciar.

e Expune 3 valori si 3 principii de care ti cont in
viata. Expune 3 lucruri ,ne-negociabile”.

e Viziunea ta pe termen mediu si lung.

e Citatul care te defineste.

e Semnatura electronica obligatorie.
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DESCRIEREA AFACERII

{Parascheua

Denumirea societatii si toate datele daca exista
Prezentarea unei sinteze scurte a afacerii
Prezentarea unor recomandari anterioare

Ce vei face daca nu ti se aproba la finantare modelul propus



DEFINIREA PIETEI

ANALIZA DE PIATA S| NU NUMAI

e Prezinta date concrete in urma Google Trends.

e Prezinta concurenta/competitorii.

e Care sunt problemele identificate si care sunt solutiile propuse.
Cu ce esti diferit in afara de brand (oferta ta unica).

e Ce garantii poti sa oferi pietei.

e Experienta ta anterioara in acest segment de piata (sau altul).
De ce vrei sa faci acest business (Foarte important).




NECESAR

ECHIPAMENTE/STOCURI/ANGAJATI

e De ce echipamente ai nevoie
e Ce sume de bani ai nevoie pentru echiparea
businessului Ce stoc de marfa ai nevoie si

cat costa

e Ce resurse umane ai nevoie si cine se va
ocupa de asta Cat costa angajatul/angajatii
propusi

e Detii ceva util afacerii tale in prezent:
*spatiu/laptop/imprimanta/autovehicol etc
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PLANUL DE MARKETING

e Avatarul de Client si Profilul Clientului ideal.

e Cum ii faci pe potentialii clienti sa auda de tine?

e Care sunt solutiile la problemele potentialilor
clienti?

e Ce modele de promovare alegi (AIDA, Gratuitati
etc)?

e Cat vrei sa aloci la testarea campaniilor din buget?

e Ce afilieri vei face?

L~ 4
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st \‘éb » Vel face Teasing sau BUZz-marketing? (necesits
- @m‘:ﬁﬁ[’hp]jﬁ aprobare) Cum vei face PR sau Advertising dupa
6/12 luni?

e Cum iti vei fideliza clientii?
e Ce vrei sa stie un client cand va auzi intamplator
de tine?

STRATEGIA DE MARKETING
S| DE VANZARI




v

Cine e clientul tau Unde? il gdsesc De ce Cand il gasesti cu Cum ma
*fa o lista in nuMar cat mai *s& cumperere de  bani la el promovez
mare la tine si nu de la

concurenta



STRATEGIA DE VANZARI

Care este oferta ta unica prin care oferi valoare

Cu ce esti diferit in acest tip de vanzari (USP)

Ce castiga cineva daca cumpara de la tine

Ce pierde un potential client daca nu cumpara de
la tine Ce spun altii despre produsul/serviciul tau
Care sunt punctele tale comune cu clientii tai
(potentiali) Ce oferi gratuit

Prezinta un dezavantaj al businessului tau

Ce garantii le oferi cumparatorilor tai

Cum pregatesti vanzarile/funnel-uri

Q1

Q2

Q3

Q4

Global



Furnizor de materii prime

PRODUCATOR RETAIL/LOAN SERVICII
Doresc sa imi cumpar Altii produc pentru mine Agentie imobiliara
echipamente cu care sa (productie in loan), si eu doar Cafenea/Simigerie

produc produse cu brand-ul de comercializez Aplictie mobila etc



C. Variabile

Profit 20/

Produs 1 16.3%

14.3%

Produs 3 Produs 2
57.1% 28.6% Incasari

30.2%

C. /Client
23.3%

PROIECTII
FINANCIARE

PREZINTA PROIECT PREZINTA  UN
DE MVP S| MMP P&L ESTIMATIV



BRANDING COMERCIAL ECONOMIC FINANCIAR

e cercetare & dezvoltare
e design & cvontent
o [T & tracking
e PR.

e vanzari e utilitati

e training e servicii

e customer care * HR.

Organigrama Manageriala / Bugete

CEO 2,5%

e marketing e achizitii e agent incasari si plati

e contabilitate & arhiva
e juridic & secretariat

e financiar & fiscal

POSTURI/ROLURI IN 6 LUNI / 18 LUNI / 36 LUNI



NU este necesar sa atingi
toate punctele propuse,
ideea e sa atingi cat mal
multe si sa fi relevant
/coerent.

Aici e important sa fi tu

Insuti deoarece noi |
suntem in c3utarea ca- |
racterelor in prima faza si
apoi a abilitatilor.




tricouri/bluze
brichete

pixuri

calendare
luminari

agende

obiecte de decor
(loc pentru idei)

martisoare
curele/pomonee
pusculite
genti/plase
huse telefoane
compoturi
paratraznete
Caiete

fete de masa

fete de perna+
produse de post
produse romanesti
odorizante auto
magneti

cafenea
dulciuri/saleuri

apa/paine
lactate
vin/cafea
sare/piper
ceai/tincturi
ulei/orez
fainoase
benzinarie

joc video

aplicatie smart
trilogie (film)

Parc (diverse)
crypto/blockchain/
metaverse
rebranding
franciza existenta
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PARASCHEVA OFFICIAL

Discord pentru persoane fizice

POSTA ELECTRONICA B2B

office@parascheva.ro

Tel / WHATSUP
+40 7712177 61



